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Od czego
zaczyC

Whbrew powszechnemu przekonaniu tworzenie

doskonatych i nowatorskich propozycji wartosci nie

zawsze zaczyna sie od ustalania potrzeb klientow. Otoczenie Twojeg
Prace nad nimi zawsze muszg sie jednak konczy¢

znajdowaniem rozwigzan odnoszgcych sie do ich

zadan i bolgczek oraz korzysci, na ktorych im zalezy.

Oddalenie

odelu biznesowego

Czy mogtbys...

stworzy¢ wartos$¢, opierajac sie na
nowym trendzie technologicznym
lub obracajac na wtasng korzysc
nowe uregulowania?

. dostosowac swojg propozycje

wartosci do potrzeb nowego lub
niewystarczajaco efektywnie
obstugiwanego segmentu — na
przyktad do tego, czego oczekuje

bogacaca sie klasa srednia na
/ rynkach wschodzacych?

skopiowac lub ,,zaimportowac”
innowacyjny model z innego sektora

lub branzy?

wymvéli¢ nowa propozvci opracowac propozycje wartos’cj dla
w;rtgs'ci, ktérgj IIo<onpkur\{arﬁja nie nov_vego_trendu makroekonomicznego,
bedzie w stanie skopiowac? takiego jak na przykfad rosnace koszty

opieki zdrowotnej na zachodniej patkuli?

Twaj aktualny model lub modele biznesowe

& wymysli¢ nowg propozycje
wartosci na podstawie nowych
mozliwosci wspdtpracy?

<

¢ na przyktad patenty, infrastrukture,
umiejetnosci, bazy uzytkownikdéw?

@ Wykorzystac istniejace relacje i kanaty
e do zaproponowania klientom nowej
wykorzystac juz istniejgce zasoby, ) Dropozycji wartodci?

zaczyc¢ rozdawad swoj podstawowy

radykalnie zmienié strukture o produkt za darmo albo znaczaco

@ kosztéw, aby méc drastycznie
obnizyé ceny?

. stworzy¢ nowe zrddto korzysci dla
danego profilu klienta?

wyobrazi¢ sobie nowy produkt lub
i ustuge?

zadanie?
stworzy¢ nowe lekarstwo dla

danego profilu klienta?

podnies¢ ceny?

<, skoncentrowac sig na
najistotniejszej z nieosiggnietych
przez klienta korzysci?

7= odkry¢ nowe niezrealizowane

~ znalez¢ lekarstwo na najbardziej

ekstremalng bolgczke swoich
klientow?

Przyblizenie
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