Szes¢ sposobow

Przeprowadzites mapowanie profilu klienta.

B 3 Co nalezatoby zrobic teraz? Istnieje sze$é sposobdw
Wprowa (Zania |nnowaCj| stymulowania wykonywania kolejnych dziatan
. . . zwigzanych z tworzeniem propozycji wartosci.
z poziomu profilu klienta A Proposya

Czy mogtbys...

...odnies¢ sie do wiekszej liczby zadan?
Zajmij sie bardziej kompletnym zestawem
zadan, uwzgledniajgc zadania pokrewne

i pomocnicze.

...wybraé bardziej istotne zadanie?

Poméz klientom wykona¢ zadanie, ktére rézni
sie od wszystkiego, na czym obecnie
koncentruje sie wiekszo$¢ propozycji wartosci.

...nie koncentrowac sie wytgcznie
na zadaniach funkcjonalnych?

Nie koncentruj sie wytgcznie na zadaniach
funkcjonalnych i twdérz nowg wartos¢, realizujac
takze zadania spoteczne i emocjonalne.

...pomoc znacznie wiekszej liczbie klientéw

w wykonywaniu zadan?

Poméz wiekszej liczbie oséb w wykonywaniu
zadan, ktére w innym przypadku bytyby dla nich
zbyt skomplikowane lub zbyt drogie.

...wykonywac zadania coraz lepiej?

Pomaz klientom lepiej wykonywac zadania,
wprowadzajac serie mikroudoskonalen do
istniejgcych propozycji wartosci.

...pomac klientom w zdecydowanie lepszym
wykonywaniu zadan?

Gdy aktualna propozycja wartosci znacznie przewyzsza
starsze metody pomagania klientom w wykonywaniu
zadan, tworzy sie nowy rynek.
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