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Część I ( Podstawy obsługi systemu WhizBang (Nagłówek strony)



Rysunek 30.1 Mapa 
wydajności INSIGHT

Fully — W pełni

Mostly — Najczęściej

Only Part — Tylko częściowo

Only Partially — Tylko częściowo

Not at all — Wcale

What Business? — W jakiej branży działasz?

PESTLE analysis — Analiza PESTLE

Porter Analysis — Model Portera

SWOT Analysis — Analiza SWOT

Market Research — Badanie rynku

Chain Analysis — Analiza łańcucha rynkowego

Customer Needs — Potrzeby klientów

Market Audit — Audyt rynku

Value Drivers — Czynniki wartości

Supply Chain Management — Zarządzanie łańcuchem dostaw

Segmentation — Segmentacja

NPD Process — Proces rozwoju nowych produktów

PLC Management — Zarządzanie cyklem życia produktu

Media Choice — Wybór środków przekazu

Key Message — Zasada „za jednym razem mów tylko jedno”

Activity Cycle Analysis — Analiza cyklu działania

Key Players — Definiowanie kluczowych kontrahentów

Understanding of Value — Zrozumienie źródła wartości

Product Strategies — Strategie produktu

Promotion Strategies — Strategie promocji

Place Strategies — Strategie dystrybucji

Price Strategies — Strategie cenowe

Marketing Plan — Plan marketingowy

Value Proposition — Subiektywny model wartości

Performance Measures — Mierniki efektywności

Global Integration — Globalna integracja

Marketing Processes — Procesy marketingowe

�To ten sam rysunek, który był w książce
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