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ROZDZIAL 1

KEAMSTWO 0 SZCZESCIU

Ludzie sukcesu stajq si¢ nimi tylko dlatego, ze wyrabiajq
w sobie nawyk myslenia w kategoriach sukcesu.

— NAPOLEON HILL

St

$WIAT JEST PELEN LUDZI, KTORZY W MAGICZNY SPOSOB
przyciagaja sukces. Okazje zdajg si¢ pojawia¢ znikad
i same ich znajduja. Kiedy$ byty to takie osoby jak Car-
negie i Ford, obecnie — takie jak Trump i Gates.

Niektérzy przypisuja tego rodzaju sukces szczgsciu.
Prawda jest jednak taka, ze kazdy, kto regularnie odnosi
sukcesy, dziata wedtug pewnego schematu, a mianowicie
robi odpowiednie rzeczy w odpowiedniej kolejnosci.
Sukces zostawia $lady, a gdy przyjrzymy si¢ tym ,se-
ryjnym zwyciezcom”, mozemy przesledzi¢ droge, jaka
pokonali, i zidentyfikowa¢ wzorce, ktére konsekwentnie
stosowali.

Ten temat Napoleon Hill poruszyt kiedy$ w rozmo-
wie z Andrew Carnegiem i zapytat go: ,,Czy nie jest tak,

ze sukces to czgsto kwestia przypadku?”. Odpowiedz
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Carnegiego byla, jak to u niego, dosadna: ,Jesli prze-
analizujesz mojga definicj¢ sukcesu, zauwazysz, ze nie ma
w niej miejsca na przypadek. Czlowiek moze, i czasem
tak si¢ zdarza, trafi¢ na okazje¢ przez czysty przypadek
lub szczgdliwy traf. Jednak wéwczas ludzie traca taka
okazje, gdy tylko napotykaja pierwsze przeciwnosei”.

Innymi stowy okazje moga pojawia¢ si¢ przypad-
kowo i bez wyraznej przyczyny, ale sukcesu nie mozna
osiagna¢ jedynie poprzez chwytanie nadarzajacych sie
okazji. Trzeba konsekwentnie stosowaé pewne zasady,
aby przeku¢ te okazje w sukees.

Carnegie byl oczywiscie najlepszym przyktadem
whasnych stéw. Ten przemystowiec, magnat stalowy,
inwestor, handlowiec i uczony wiedziat, ze jego niezwy-
kle sukcesy nie byly dzietem przypadku czy szczescia,
lecz konsekwentnego stosowania tego samego zestawu
sprawdzonych zasad sukcesu w przypadku kazdej nowej
okazji, ktéra si¢ pojawiata.

Trey Urbahn réwniez przyznaje, ze bycie we wlasci-
wym miejscu, gdy pojawia si¢ okazja, stanowi przewagg.
Jednak podobnie jak Carnegie nie przypisuje swojego
sukcesu temu rodzajowi ,szczgscia’. To umiejetnosé
dostrzezenia okazji, podjecia dzialania i zastosowania
okreslonych zasad, aby ja maksymalnie wykorzystac.

Trey dziatat za kulisami kilku niesamowitych firm,

w tym takich jak JetBlue Airways, OneSky i Azul Linhas
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Aéreas Brasileiras. Do jego najbardziej godnych uwa-
gi osiagnie¢ nalezy jednak zalozenie serwisu Priceline
z ofertami tanich podrézy.

Jezeli przesledzisz wstecz sukcesy Treya, dostrzezesz

wyrazny schemat.

ODNAJDUJ MOZLIWOSCI,
ROBIAC TO, CO KOCHASZ
et

Zapytany o czynnik, ktéry ma decydujace znaczenie
przy realizowaniu wszelkich przedsigwzigé zawodowych,
Trey odpowiada, ze pieniadze nigdy nie byly dla niego
istotne.

»Nigdy nie gonitem za pienigdzmi. Gonitem za oka-
zjami. Zawsze robilem to, co lubitem, a gdy odkrywa-
lem, Ze nie robig tego, co lubi¢, wprowadzatem w swoim
zyciu zmiany’ .

Doswiadczenie Treya w branzy lotniczej nie ograni-
czato okazji, ktére badat i wykorzystywat. Udzial w two-
rzeniu serwisu Priceline dat mu wyjatkowa mozliwosé
wyjscia poza stref¢ komfortu i poszerzenia horyzontéw.
Cho¢ firma wciaz miata korzenie w znajomym $wiecie
branzy lotniczej, jej wyjatkowos¢ i sita wynikaty z tego,
ze dziatata w internecie, co w tamtych czasach byto do$¢

nowatorska koncepcja.
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» Lo byt sam $rodek banki internetowej. Jay Walker
wpadl na pomyst, aby wywréci¢ handel do géry nogami.
W tamtym czasie prowadzitem firm¢ konsultingows
i nadarzyta si¢ okazja na wspélprace z Jayem. Mialem
dos$wiadczenie w branzy lotniczej, wigc zbudowalismy
Priceline jako platforme¢ handlowg nastawiona na ku-
pujacego. Pytali$my linie lotnicze, czy mozemy uzyskad
lepsze ceny. To byt czas, gdy ludzie patrzyli na internet
i méwili: »To zmieni $wiat«”.

Ich przedsigwziccie rzeczywiscie to zrobito.

,Przeszlismy od pomystu, ktérym byta sprzedaz bi-
letéw lotniczych, do szezytu, gdy sprzedawalismy trzy-
dziesci tysigey biletéw dziennie. Znaczaco wplywalismy
na wspétezynniki obfozenia linii lotniczych, ktére byly
naszymi gtéwnymi klientami. Poczatkowo niektére
z nami nie wspdtpracowaly — rozpoczelismy od dwéch
linii, a kiedy zapewnili§my im rzesze pasazeréw, dofaczyly
kolejne”.

Cho¢ serwis Priceline poczatkowo koncentrowat si¢
na branzy lotniczej, gdyz Trey mégt wniesé swoja wie-
dz¢, doswiadczenie i kontakty, ostatecznie rozszerzyt
dziatalno$¢ na hotele. Wprawdzie to wciaz oznaczato
koncentracj¢ na turystyce, ale jednoczesnie pozwolito
Treyowi zdoby¢ wiedzg i doswiadczenie w nowych ob-
szarach — aby zgodnie ze swoim schematem znajdowa¢

i wykorzystywa¢ kolejne okazje w tych dziedzinach.
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Jak to czg¢sto bywa, gdy nowy pomyst jest prezento-
wany $wiatu, poczatkowo Treya i jego zespdt uznano
za szaleicéw. Ale on potrafit dostrzec okazje i fake, ze
nadszedt wtasciwy moment. Mieli wizje, przedstawiali
ja precyzyjnie i z entuzjazmem, a ich zapal i wiara
okazaly si¢ zarazliwe. Wkrétce inni chcieli podaza¢
za ich energia.

»W zyciu zdarzaja si¢ przypadki i madrzy ludzie, ked-
rzy nigdy nie potrafili znalez¢ whasciwej okazji. Mysle, iz
po czesci chodzi o to, ze jesli robisz to, co lubisz, istnieje
wigksze prawdopodobieristwo pojawienia si¢ okazji niz
w sytuacji, gdy tracisz iskre, ktéra kazdego dnia sprawia,
ze chetnie idziesz do pracy”.

Harowanie w pracy, ktdrej nienawidzisz, raczej nie
przyniesie spektakularnych okazji pod Twoje drzwi,
przede wszystkim dlatego, ze jeste$§ wéwczas zbyt po-
chlonicty swoim niezadowoleniem, aby te okazje do-
strzec. Natomiast jesli jak Trey przejawiasz autentyczne
zainteresowanie swoim przedsigwzigciem i masz pasje
do tego co robisz, to okazje same si¢ pojawia — w spo-
s6b, ktéry moze wydawac si¢ szczgéciem czy przypad-
kiem, lecz w rzeczywistosci jest naturalnym porzadkiem

wszechswiata.
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OPIERA]J SIE NA SWOICH
MOCNYCH STRONACH,
A SLABOS,CI TRZYMA]J] W CIENIU
S

Co powoduje, ze jeden pomyst (lub mysl) odnosi wick-
szy sukces niz inny: sam pomysl, jego realizacja czy moze

olaczenie obu tych czynnikéw? Doswiadczenie Treya
poiq y y y

sugeruje, ze chodzi o co$ zupelnie innego.

Powiedziatbym, ze w zyciu miatem wiele pomystéw
— niektére zrealizowatem dobrze, inne gorzej.
Nauczylem sig, ze najlepszy pomyst to taki, ktéry
rozwija si¢ dzigki udziatowi innych o0séb, poniewaz
zaczynasz od idei, a zdolno$¢ do jej samodziel-
nej realizacji zawsze bedzie ograniczona. Dlatego
otaczaj si¢ ludzmi, ktérym ufasz i ktdrzy wylowia
te najlepsze dziewigédziesiat procent, a nastgpnie
wezma pozostate dziesi¢¢ procent wymagajace do-
pracowania i poprowadza je w innym kierunku.
Potrzebujesz ludzi, ktérzy pomoga Ci oddzieli¢ to,

co dobre, od tego, co wymaga poprawy.

Innymi stowy nie zakochuj si¢ tak bardzo w swo-
im pierwotnym pomysle, poniewaz staniesz si¢ nieela-
styczny. Pozostan otwarty na usprawnienia i sugestie.

Niezliczona liczba potencjalnie $wietnych pomystéw
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byla starannie chroniona i pielggnowana przez swoich
twércow, z obawy, ze kto§ zmieni je nie do poznania,
i przez to nigdy nie ujrzata $wiatla dziennego. Rozwaz
ewentualno$¢, ze Twoj pomyst moze mie¢ zaréwno moc-
ne, jak i stabe strony. Nastepnie znajdz w sobie odwagg,
aby otoczy¢ si¢ ludZmi, ktdrzy méwia to, co musisz
uslyszed, a nie to, co chcesz ustyszeé.

Trey zna swoje stabosci. Dlatego $wiadomie otacza si¢
osobami, ktére go uzupetniajg i réwnowazg jego braki.

Dzigki temu staje sig silniejszy.

Zawsze zatrudniaj ludzi lepszych od siebie. Cza-
sem trudno to osiagnad, ale warto do tego dazy¢.
Pracowatem dla duzych i matych firm. W zyciu
spotkasz ludzi, ktdrzy caly swoja wartos¢ upatruja
wylacznie w sobie, bo boja si¢ zatrudni¢ kogos,
kto ich przyémi. Tacy ludzie bardzo rzadko sami
btyszcza. Natomiast ci, ktérzy potrafia wykorzy-
sta¢ geniusz innych os6b wokét siebie, ostatecznie

osiagaja rezultaty.

Te strategi¢ nazywa ,wykorzystywaniem swoich moc-
nych stron i angazowaniem swoich stabych stron”. I to
jest jeden z sekretéw jego licznych sukceséw.

Napoleon Hill zdefiniowat geniusza jako ,0sobg,

ktéra w petni wtada wlasnym umystem i kieruje go ku
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celom wlasnego wyboru, nie pozwalajac przy tym, aby
wplywy zewngtrzne ja zniechecily lub zbily z tropu”.
Znajac swéj cel i szukajac uczestnikéw, ktdrzy mogli mu
poméc ulepszy¢ pomyst lub plan, Trey opracowat model
sukcesu oparty na wzajemnych korzysciach, gotowy do
powielania za kazdym razem.

Istnieje mndstwo 0sdb, ktore sa gotowe, chetne i zdolne
poméc Ci we wdrazaniu i urzeczywistnianiu Twoich mysli
i pomystéw. Jezeli skorzystasz z ich pomocy, dasz im okazje
do ujawnienia ich mocnych stron oraz do uczestnictwa
w Twojej szansie i jej ostatecznym sukcesie. A gdy poma-

gasz komus wspiad si¢ na gére, sam wspinasz si¢ wyzej.

SUKCES RODZI SUKCES
S

Kazdy, kto osiggnat sukces, powie Ci, ze nie mozna go
przypisa¢ szczgéciu. Ci, ktérzy ciesza si¢ wielokrotny-
mi sukcesami, stosujg okreslony schemat. Dokladnie
wiedza, co kochajg robi¢, a takie wykorzystuja swoje
do$wiadczenie i wiedzg¢ do generowania nowych pomy-
stéw i bizneséw. Ich sukces nie jest gra losowa, w ktérej
przecza statystyce, lecz sSwiadomym wdrazaniem zasad
sukcesu stosowanych przez legendarnych lideréw mysli
na przestrzeni wiekéw. Gdy stosujesz te sprawdzone

zasady, sukces nieuchronnie rodzi sukces.
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Umiejetno$¢ dostrzegania okazji, gdy puka do drzwi
— tak jak w przypadku oséb, ktére mialy szans¢ uczest-
niczy¢ w tworzeniu serwisu Priceline — ma kluczowe
znaczenie w osigganiu sukcesu. Prawdziwa miara suk-
cesu nie jest sama okazja, lecz to, co z tg okazjg zrobisz.

Okazje nieustannie pukajg do drzwi. Zacznij robi¢
odpowiednie rzeczy we odpowiedniej kolejnosci, a za-

czniesz stysze¢ to pukanie.
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ODKRYJ, JAK MYSLI STAJA SIE RZECZYWISTOSCIA —
OTO TWOJ PRZEWODNIK W DRODZE DO SUKCESU

Mysli dziataj to wspétczesna interpretacja ponadczasowej filozofii Napoleona Hilla, od niemal wieku
inspirujacej miliony ludzi na catym Swiecie. Bob Proctor i Greg Reid, autoryzowani przez Fundacje
Napoleona Hilla, tacza klasyczne zasady sukcesu z najnowszymi odkryciami neuronaukowymi

i doswiadczeniami wspdtczesnych przedsiebiorcow, by odpowiedziec na pytanie, jak przekué mysli
w konkretne dziatania i osiagniecia.

Autorzy zabierajg czytelnika w fascynujgca podroz od teorii do praktyki, prezentujac historie wspét-
czesnych liderow biznesu, ktorzy zastosowali zasady filozofii sukcesu w swoim zyciu. Proctor i Reid
szczegotowo analizuja psychologie myslenia, pokazuja, jak emocije, strach, wytrwatos¢ i pozytywne
nastawienie wpfywaja na osiagane rezultaty. Ponadto demaskujg mit szczescia w biznesie — udowadniaja,
7e sukces to rezultat konsekwentnego stosowania sprawdzonych zasad. Prezentujg rowniez konkretne
strategie pokonywania przeszkod mentalnych, budowania grup wsparcia typu mastermind i zamiany
porazek w trampoling do sukcesu.

W ksigzce:

o Trzynascie kluczy do sukcesu wedtug Napoleona Hilla

= Neurobiologiczne podstawy przeksztatcania mysli w dziatania

« Strategie pokonywania strachu, prokrastynaciji i perfekcjonizmu na drodze do sukcesu

= Praktyczne historie wspétczesnych przedsigbiorcow

= Rola emocji, wytrwatosci i pozytywnego nastawienia w osigganiu celéw zawodowych i osobistych

BOB PROCTOR (1934 - 2022) byt legendarng postacig w branzy rozwoju osobistego. Jego men-
torem byt sam Earl Nightingale. Jako trener, autor i wyktadowca pomdgt tysigcom ludzi na catym Swiecie.
Przez kilkadziesiat lat zajmowat sie potencjatem ludzkiego umystu, rozwijajac wspotczesne teorie sukcesu
na bazie prawa przyciagania sformutowanego przez Andrew Carnegiego.

GREG S. REID jest autorem ponad 45 bestsellerowych ksigzek, filmowcem i méwca motywacyjnym.
Zostat wybrany przez Fundacje Napoleona Hilla do kentynuowania nauk zawartych w Mys! i bogac sie.

77 Bobi Greg tworza swietny zespol — dziedzictwo Napoleona Hilla zyje!
— Brian Tracy, autor migdzy innymi bestsellerowej ksiazki Nawyki warte miliony

77 Doskonate spostrzezenia na temat tego, jak ludzie tworza wlasna rzeczywistosé!
— Dave Liniger, wspdizafozyciel miedzynarodowej sieci biur nieruchomosci RE/MAX
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