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10 cech doskonaiyc

propozycji wartosci

Przerwijmy na chwile nasze rozwazania dotyczgce sposobow
projektowania propozycji wartosci i zastandéwmy sie nad cechami,
jakie powinny posiada¢ najlepsze z nich. Chcielibysmy

zaproponowac Ci 10 takich cech, ale naturalnie mozesz takze
dodawaé wtasne. Doskonate propozycje wartosci... Bazuja na $wietnych

B

Wiazg sie z zadaniami,
bolgczkami i korzysciami,
ktore sg dla klientéw
najbardziej istotne

Dotycza nie tylko zadan
funkcjonalnych, ale takze
emocjonalnych i spotecznych
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Odrdziniaja sie od propozycji
konkurencji w kwestii zadan, bolgczek
i korzysci, ktére sg istotne dla klientow
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modelach biznesowych

o

Dotyczg niewykonanych zadan, Odnosz3 sie do stosunkowo
niezaleczonych bolaczek i nielicznych zadan, bolaczek i korzysci,
niezrealizowanych korzysci ale sg wyjatkowo skuteczne

Dostosowuija sig do sposobow Koncentruja sie na zadaniach, bolaczkach
mierzenia przez klientéw poziomu i korzysciach, ktére sa typowe dla wielu
swoich sukcesow klientéw, lub takich, za ktorych zrealizowanie,

ztagodzenie lub pozyskanie pewna ich grupa
bytaby sktonna zaptacié¢ sporo pieniedzy

S3 lepsze od propozyc;ji S3 trudne
konkurencji pod co najmniej do skopiowania
jednym wzgledem
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