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Kiedy stysze stowo ,,nie”, ono Staje sie dla mnie wyzwaniem. Wierze, Ze tak zwane

niemozliwe jest w rzeczywistosci bardzo czesto mozliwe, jezeli jeste$ gotow na ciezka

prace i jeZeli zdasz sobie sprawe z tego, Zze problemy moga zamienic sie w okazje
Donald Trump

Kreta Sciezka sukcesu

Donald Trump jest zywa legenda Swiata biznesu. Jego wielka kariera to historia

petna spektakularnych wzlotéw i nie mniej widowiskowych upadkdow. Niejednokrotnie
doSwiadczyt na wtasnej skorze goryczy kleski i dlatego nauczyt sie przekuwaé porazki
w Kkolejne sukcesy. Wiedzac, ze dzi$ stanowi wzor do nasladowania dla ludzi takich
jak Ty — ambitnych, odwaznych, gotowych podja¢ sie nawet bardzo ryzykownych
wyzwan — szczerze mowi o tym, jak realizowac swoje marzenia, pokonujac wszelkie
przeszkody i wtasne stabosci.

Poczucie pewnosci siebie jest kluczowe na drodze do sukcesu, bo dziegki niemu
mozesz by¢ elastyczny i zmierzyé sie z przeciwnosciami. Ta ksigzka powstata po to,
aby umocni¢ fundamenty Twojej pewno$ci siebie, zdoInoSci i pragnien, abys nigdy sie
nie poddawat!

Dowiedz sie od samego mistrza, jak:

e wrdci¢ do gry po porazce i niepowodzeniu;

* zamieni¢ wielkie problemy w jeszcze wieksze okazje;

 zmieni¢ wrogow oraz rywali w przyjaciot i sprzymierzencow;

* wykorzysta¢ niepowodzenia do automotywaciji i wiekszej wytrwatosci.
Poznaj takze:

* liste 10 najwazniejszych wskazoéwek Trumpa, dzigki ktérym odniesiesz sukces;
e zasady prowadzenia negocjacji wedtug Trumpa.
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CZESTO ZADAWANE PYTANIA

O statnio otrzymuje od fanow setki e-maili, a duzg cze$¢ z nich
stanowig pros$by o rade. Czasami cale klasy szkolne wysytaja
mi swoje pytania. Zdecydowatem sie zawrze¢ w tej ksigzce niektére
z nich wraz z moimi odpowiedziami.

1. Jakradzi pan sobie z osobg, ktéra notorycznie popelnia te same
bledy?
W ogole nie zawracam sobie nig glowy. Pracuje juz dla kogo$
innego.

2. Jaka jest najwazniejsza cecha dobrego lidera?

Dyscyplina. Dobrze, zeby kazdy ja mial, ale jesli lider nie moze
sie nig poszczycié, nie pozostanie nim na dlugo.

3. Jakie sa najwazniejsze kroki, ktére powinien podja¢ ktos$, kto
zamierza odnie$¢ sukces?
Odrabiaj swoje zadania domowe. Innymi stowy, dowiedz sig¢
wszystkiego na temat, ktéry Cig interesuje, wiedz, z czym masz
sie zmierzy¢, i sprawdz kazdy aspekt tego, do czego dazysz.
Popro$ o rade wszystkich ekspertow, jakich mozesz znalez¢.
Nie wolno Ci postepowal nieostroznie. Przeciwnosci juz na
Ciebie czekajg, wiec nie sprawiaj, by byly bardziej dotkliwe,
przez swoje zaniedbanie.
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NIGDY SIE NIE PODDAWAJ!

. Co wyrdznia lideréw jutra w branzy nieruchomosci?

To ci, ktorzy zaréwno maja wizje, jak i sa zdyscyplinowani —
oni odniosg sukces. Bez jednej z tych cech cztowiek jest bezu-
zyteczny. Jeéli posiadasz obie, masz szansg stac si¢ liderem, pod
warunkiem ze uczyles si¢ i ¢wiczyte$ swoj instynkt, analizujac
swoje doswiadczenia.

. Jakie postacie historyczne pan podziwia i dlaczego?

Abraham Lincoln jest taka osobg, poniewaz byl prezydentem
w najtrudniejszych czasach w historii naszego kraju. Byl tez
samoukiem i przez wiele lat doznawal niepowodzen na drodze
do prezydentury. Kolejna posta¢ to Winston Churchill, lider
w kluczowym okresie historii §wiata — podczas drugiej wojny
$wiatowej. Byl wielkim moéwcg, ktéry zainspirowat tysigce ludzi
swoimi wystgpieniami i otrzymal Nagrode Nobla w dziedzinie
literatury za swoje ksigzki historyczne.

. Jaki jest pana ulubiony deser?
Lody.

. Co lubi pan w swojej pracy?

Wszystko. Kazdy dzien jest wyzwaniem i kazdy jest wspanialy.

. Czy wychodzi pan na lunch?

Bardzo rzadko. Nie lubie przerywaé mojego dnia roboczego.
To przeszkadza mi utrzyma¢ impet. Wole zje$¢ co$ przy biurku,
w ciggu 5 - 10 minut.

. Jaka rade ma pan dla kogos, kto chce zalozy¢ wlasny biznes?
BadZ gotowy na pojawienie si¢ probleméw — codziennie be-
dziesz sie z nimi stykal. Pozostan skoncentrowany niezaleznie
od tego, jakie i jak duze sa Twoje codzienne wyzwania. Nigdy
sie nie poddawaj!

10. Co zrobi¢, jezeli sprawy nie ukladaja si¢ tak, jak chcemy, nawet

jezeli pracujemy naprawde ciezko?
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CZESTO ZADAWANE PYTANIA

Przede wszystkim pamietaj, ze wielu ludzi spotyka to samo.
Ja sam czekatem 30 lat, by zobaczy¢, jak kilka moich wizji staje
sie rzeczywistoscig. Niektorzy czekali diuzej. Zawsze wez pod
uwage mozliwos¢, ze robisz niewtasciwa rzecz, wiec niezaleznie
od tego, jak ciezko bedziesz pracowal, po prostu sie nie uda.
Upewnij sig, ze to, co robisz, jest wlasciwe w Twoim przypadku.
Musisz kochac to, co robisz. A potem badz wytrwaly.

11. Czy wierzy pan w szczescie?

Tak. Wiem, ze jestem szcze$ciarzem. Mialem tez szczescie mie¢
wspanialy wzor. Pracowalem u boku mojego ojca od wczesnej
mlodosci i nauczytem si¢ duzo od niego.

12. Czego pan pragnal, bedac dzieckiem?
Chcialem by¢ albo bejsbolista, albo budowniczym. Bardzo lu-
bitem budowaé drapacze chmur z klockéw. Bylem dos¢ do-
brym zawodnikiem w druzynie bejsbolowej i mogtem ubiegac
sie o stypendium, zastanawiatem si¢ takze nad wstgpieniem na
USC', by odby¢ studia w szkole filmowej, ale moja wiedza
i mitoé¢ do nieruchomosci zaprowadzity mnie do Wharton''.

13. Skad czerpie pan swoje pomysty?
Swiat jest dla mnie inspiracja, a bycie na biezaco, jesli chodzi
o wydarzenia na $wiecie, moze podda¢ Ci mnoéstwo pomystow.
W tym wieku, wieku technologii, mamy dostep do coraz wiek-
szej ilo$ci informacji i mozemy je zdobywa¢ szybciej niz kiedy-
kolwiek wczesniej — uwazam to za naprawde ekscytujacy fakt.
Mam otwarty umysl i to jest dobra recepta na to, by wprowa-
dza¢ swoje pomysly w Zycie.

14. Czy kiedykolwiek odczuwa pan strach, ze co§ moze si¢ nie udac?

' University of Southern Carolina, Uniwersytet Karoliny Potudniowej
— przyp. tlum.

" Wharton Business School, cz¢é¢ University of Pennsylvania — przyp. thum.
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NIGDY SIE NIE PODDAWAJ!

Do tej pory osiagnatem sporo sukcesow, ale zawsze mozliwa
jest porazka. Jestem ostrozny, ale nie boje sie. To jest réznica.
Wazne jest, by zachowa¢ ostrozno$¢ — wiedzie¢, ze sukces jest
tak samo prawdopodobny jak niepowodzenie. Ryzyko odgrywa
wazng role we wszystkim, co robimy. Mégtbym zosta¢ potracony
przez autobus podczas przechodzenia przez ulice. Wypadki sig
zdarzaja. Nie pozwdl, by strach przeszkodzil Ci w realizacji
Twoich planéw.

15. Co robi pan podczas wakacji?

Nie spedzam wakacji, planujac podrdz i wyjezdzajac w jakies
miejsce. Moja praca dodaje mi energii i nigdy nie czuje, Ze musze
od niej uciec. Jako ze posiadam pola golfowe i kocham gre w golfa,
moge spedza¢ wspaniate chwile, grajac w golfa, a jednocze$nie
nadzorujac to, co sie dzieje w firmie. W zimie, podczas week-
endow jezdze do mojego klubu Mar-a-Logo w Palm Beach,
wiec moge gra¢ w golfa przez caly rok. Wykorzystuje weekendy
bardziej intensywnie niz wakacje, co mi si¢ optaca.

16. Lubimy pana program The Apprentice. Zastanawiamy sig, czy
lubi pan zwalnia¢ ludzi.

Nie lubie¢ nikogo zwalnia¢. Czasami to jest konieczne, ale gene-
ralnie zatrzymuje¢ ludzi przy sobie przez dlugie lata. Mam pra-
cownikoéw, ktérzy sa ze mng od ponad 30 lat. Najlepsze $rodo-
wisko pracy powstaje wtedy, gdy kazdy ma t¢ samg etyke pracy,
dazy do tego samego celu i robi wszystko, co w jego mocy, by go
osiagna¢. Tak jest w przypadku wigkszosci moich pracowni-
kow, lecz nie zawsze; jezeli tak nie jest, to znak, ze musza zostacé
poczynione jakie$ zmiany.

17.Kiedy zaczynal pan zajmowacl si¢ nieruchomosciami, jaki byt
pana gléwny cel?
Chcialem sam odnies¢ sukces. M6j ojciec odniost sukces w branzy
nieruchomoéci i chciatem pdjs¢ w jego $lady. Zawsze kochalem

piekne budynki i Manhattan, wigc to byl mdj cel. Chcialem
kierowa¢ si¢ wlasng wizja i udalo mi si¢ to osiggna¢.
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CZESTO ZADAWANE PYTANIA

18.Co bylo najwigksza niespodzianka dla pana, jesli chodzi
o The Apprentice?

Zmienil sie moj image. Statem si¢ bardzo popularny po tym,
jak zaczatem co tydzien zwalnia¢ ludzi!
19. Co przynosi panu najwicksze poczucie szczescia?

To zlozone pytanie, cho¢ wyrazone w tak prosty sposob. Po-
wiedzialbym, ze kilka rzeczy czyni mnie szcz¢éliwym. Robienie
czego$ dobrze. Robienie wszystkiego, co tylko mozliwe. Wyko-
nywanie wspanialej pracy i zdawanie sobie sprawy z tego, ze
jest wspaniata. Mozliwos¢ dzielenia si¢ tym, ze co$ si¢ udato,
z innymi — moge dzigki temu sprawi¢, ze dana okolica stanie
sie bardziej warto$ciowa, podobnie jak jej spoleczno$¢, moge
zapewnic¢ ludziom prace i jestem w stanie podzieli¢ sie tym, co
posiadam, dzigki dzialalnosci dobroczynnej. Moja rodzina jest
dla mnie bardzo wazna, zawsze taka byla. Jestem najszczedliwszy,
kiedy jestem wéréd bliskich.

20. Jaki byl pana ulubiony przedmiot w szkole?
Lubitem wszystko, co wigzato si¢ z matematyka. Najbardziej
geometrie, w ktorej bytem bardzo dobry.
21.Jaki jest pana ulubiony film?
Obywatel Kane.
22. 0 ktérej godzinie pan wstaje?
O piatej rano.
23. Co jest najlepsza rzecza w byciu bogatym?
Wspanialym uczuciem jest moc da¢ co$ innym.
24.Jaka jest najlepsza rada, jakg pan moze mi dac¢?

Nigdy si¢ nie poddawaj. Mozesz dokona¢ wigcej, majac takie
nastawienie — lepszej rady nie moge Ci udzieli¢.
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